
“双十一”狂欢来袭，“带脑”消费不任性！

每年的 11月 11日，又名“光棍节”。“光棍节”是近年来年轻人的娱乐性节日，以庆祝

自己仍是单身一族为骄傲（“光棍”的意思便是“单身”）。在八年前，“光棍节”经过电商策

划打造，摇身一变成为了购物节。经过几年的时间，“光棍节”更成为了商家们搞促销活动

的噱头，无论是线上的电商还是线下的实体商店都准备了一系列的活动来迎接这个特别的节

日。近日，记者在网上浏览了多个电商平台，发现每个电商平台都用各种形式来大搞促销活

动，而线下的实体店，也紧锣密布地筹备着这个全民狂欢的节日。

餐厅预约较多

心意礼物热销

随着经济发展，市民已经不满足于物质上的拥有，而是越来越追求精神上的富足。尤其

是如今这个互联网时代，大家都习惯依靠手机来联络，自然而然少了很多面对面的交流。为

此，近年来各种新兴的节日，例如“520”“光棍节”等都成为了很多市民庆祝的理由。为

的不仅仅是过节，而是通过这些节日让大家相聚、交流从而增进感情。

特别寓意鲜花给特别的你。“每年的‘光棍节’，特别支数的鲜花会卖得最好，例如 11

支的鲜花和的 11月 11日相吻合，是客户们的首选。除了和节日日期吻合之外，还有一心一

意的意思。”某花店的老板娘漫女士告诉记者。据了解，每年的“光棍节”，鲜花价格都会有

所上涨。例如较多市民喜欢的红玫瑰，平日大概 10元一支，而在光棍节这一天大概要 15

元一支。“尽管价格有所上涨，但订花的客户依然较多。有些客户会送给爱人，有些会送给

还是单身的朋友，算是对朋友早日告别单身的祝福吧。”当记者在花店采访，一位李先生前

来预订一束 11支的红玫瑰。他告诉记者，他每年的 11月 11日都会送一束花给女朋友，因为

在 5 年前的 11月 11日，朋友答应了他的追求，这一天对于他来说有特别的意义。“我已经

安排好明天的节目了，我个人还是比较重视节日的，大家平时工作比较忙碌，在节日里可以

一起度过，会觉得很开心。”

单身贵族用餐有惊喜。“光棍节”本来就是单身贵族们的专属节日，为此不少餐厅除了

推出有“光棍节”情侣优惠套餐外，还为单身贵族们特别订制了单身贵族套餐。“当天只要

是一个人来到我们餐厅吃饭的客户，都可以享受我们特别推出的‘单身贵族’套餐，除了价

格上享受优惠之外，还有精美甜品赠送，这是我们餐厅为单身的贵族们送上的节日问候。”

某餐厅老板李女士笑着告诉记者。据了解，目前很多餐厅都已经接到了不少“光棍节”当天

的预约。李女士说：“现在的市民都很重视仪式感，认为共同度过一个节日可以增进感情，

所以大部分的节日都会提前预约。”

新片上画助兴“光棍节”。到电影院看一场电影是许多市民在节日里必备的节目，而每

一年“光棍节”前都会有新电影上映。记者了解到，今年“光棍节”前有四部新电影上映，



目前已经在预售阶段。电影院售票员告诉记者，购买电影票的大多数都是年轻人，以情侣购

买居多。每年“光棍节”的电影票最好能提前购买，因为如果到现场再购买的话很可能没票

或者选不到好的位置。

双十一“折扣日”打折没商量。记者走访某大型超市发现，在 11月 10日到 12 日消费

满 111.1 元用某支付平台支付就可以减 30 元，“双十一”期间购物还可以参加抽奖活动，一

等奖的奖品是佳能相机。有部分商家甚至推出的商品低至 5 折优惠，如个护用品、服装、

厨具、家电等。还有珠宝店在“双十一”当天部分商品也打出折扣优惠活动。

“双十一”电商网友狂欢日

今年阿里集团淘宝“双十一”电商节已经走过第 9 个年头，从最初的 2009 年第一个

“双十一”只有 27 个电商品牌参与，但效果却超乎所有人预想。整个平台一日的交易额为

0.5 亿元，这是当时日常交易量的 10倍。到 2016 年交易额达到了 1207 亿元，增长达 2414

倍。后来“双十一”更成为了电商消费节的代名词, 每年的 11月 11号，以天猫、京东、苏

宁易购为代表的大型电子商务网站都会在这一天来进行大规模的打折促销活动，并逐渐成为

了中国互联网最大规模的商业促销狂欢活动。而“双十一”的促销手法也越来越多样，如秒

杀、整点送、优惠卷升级到预售价、定金膨胀翻倍、支付尾款时满减、购物津贴等一系列花

样。

“拼手速”“考脑力” 买买买不任性。今年的“双十一”，买家不仅要“拼手速”，还要

“考脑力”。易小姐是一位 90 后，平时喜欢在网上购买化妆品，下单前她要仔细比对是预

售便宜还是整点抢便宜，每当打算买一件商品都觉得自己重新复习了数学课一样。记者注意

到，在淘宝上很多热门商品都可以预付款，而预付款多以定金翻倍为主，如 10元定金可以

翻到 1.5 倍至 3倍，当作付尾款时的优惠折扣。易小姐说：“定金付款规则就是把价钱提高

了，让你支付一小部分费用，在“双十一”那天才支付剩下的尾数，其实有的商品也没便宜

多少钱。”

有细心的市民甚至发现“双十一”的商品价格比平时还贵了 2—3 倍，还不如在平时购

买便宜。周小姐告诉记者，今年 3 月份她花 129 元在某电商平台购买了一个电磁炉，而她

的同事也想在“双十一”购买同款电磁炉，结果该电磁炉在“双十一”前的网购价格已经涨

到 398 元。

认清套路 做个精明“剁手党”。对于部分网上商家带有套路性质的促销活动，记者就



提醒大家，购物消费时一定要理性，根据自身需求制定购物计划，不要盲目跟风。在购买商

品前，应关注商品的价格变化，不要被虚假折扣迷惑，对于预付款定金的商品，要充分了解

定金膨胀金规则，谨慎下单。而广东省消委会日前就发布“双十一”消费提示，特别提到“优

惠券活动套路深，诱导消费突出”。这个消费提示就提醒消费者，要提防各种消费陷阱。比

如，消费者下单前要明辨正规电商，慎入钓鱼网站；研读促销规则，谨防优惠陷阱；善用支

付平台，拒绝私下支付；慎用微信购物，避免个人交易；甄别代购渠道，选择可靠平台；留

存相关证据，积极主动维权等等。

为应对“双十一”一年一度的派件高峰，记者从顺丰快递从化公司了解到，该公司日常

快递员有 110—120人，而为应对“双十一”的到来临时增加了 20 多名快递员。一个多月

前，顺丰快递从化公司已着手筹备该项工作。为确保用人质量，目前新增的快递员全部都参

加了在广州举行的岗前培训，他们将在 11月 12 日到 18 日这 7 天内上岗派件，之后将结束

工作。小陈是一家公司的快递员，他对记者说：“‘双十一’收到的客户拒收件也是比较多的，

这样也加重了我们的任务量，平时工作到下午六点的，还要加班到晚上八、九点，十分辛苦。”

黄小姐是一个环保主义者，她觉得网上购物不利于环保，她说：“对于在‘双十一’购物，

虽然网上大部分商品在价格上打折扣，但是现在很多线下实体店的价格也是比较优惠的，还

能减少快递盒用量，为环保做贡献。”


