
“以荔为媒”探路产业发展

“小切口”带动农业产业“大变化”
“最后一批荔枝也摘完了，今年 100 多棵荔枝树的收入有十多万元吧，比往年翻了一番！”

太平镇井岗村的荔枝种植户廖庆华站在中央电视台的采访镜头前，笑意盈盈地介绍今年的荔

枝收成。

继央视网直播我区高科技早稻丰收场面后，7 月 15 日上午，中央电视台的摄制组来到

从化荔博园，展现从化荔枝定制助民增收、推动全域旅游发展的喜人场面，展现从化以荔枝

产业推动乡村振兴的发展成果。

“荔枝+N”促进三产融合

化劣势为优势 实现丰产又丰收

进入 7 月中旬，从化的“槐枝”红了。这款广东荔枝最晚熟的品种上市，也意味着持续

了两个多月的广东荔枝季已近尾声。

我区是广东荔枝最晚熟和优质产区，今年荔枝产量约 6 万吨，种植面积逾 30 万亩，种

植户达 13.33 万户，种植面积及户数均居全市第一。

广东最晚熟地区的从化荔枝有何特点？当荔枝收获季遇上疫情时期，从化如何化劣势为

优势实现丰产又丰收？通过中央电视台的镜头，我区荔枝产业的多维度发展给出了精彩的答

案。

今年，我区通过持续推进和固化“荔枝定制”模式，发力直播电商，实现了荔枝销售“从

最迟熟到最早定”“从论斤卖到论棵、论片定制”，跑到了全省荔枝营销的前列。

基于产业基础好、特色明显的优势，近年来我区持续加大对荔枝产业支持力度，荔枝种

植结构逐步优化，产业发展平台不断壮大。为了打造优势产业区，我区不断开展荔枝新优品

种育繁推一体化工作，成立荔枝产业研究院，实施优质品种高接换种等。目前，全区共有荔

枝品种 116 个。建设“5G+智慧荔枝”大数据平台以及省级生物预警和气象监测中心，推动

荔枝种植管理数字化、科学化、绿色化。

“优质荔枝产业链的发展是环环紧扣的，我们以‘荔枝+N’的方式不断促进三产融合。”

我区相关负责人表示，从化通过林下经济提升荔枝第一产业综合产能，探索“一树三采”种

植模式，树下利用荔枝叶堆肥种植鸡枞菌，树上运用与荔枝树共生技术栽培石斛，每亩荔枝

林实现增收 11.2 万元。延伸荔枝深加工第二产业链条，打造全省规模最大的荔枝加工产业

链条。发展以荔枝为核心的第三产业，串联沿线吃、住、游、乐、购等旅游网红“打卡点”，

以“小切口”带动农业产业“大变化”。

今年，一场突如其来的疫情让全国多地农产品销售面临难题，从化荔枝也不例外。我区

的荔农无不悬着一颗心——国内外运销不畅、消费市场疲软、采购商观望……今年荔枝销售

面临巨大压力。

为了破解这一难题，我区创新销售模式，引入了广东特质农产品交易平台，提供电子交

易、智能仓储、现货交割、智慧物流、供应链金融、信息服务等功能，探索荔枝交易综合服

务模式。同时，将直播新业态引入荔枝营销，组织“云赏荔枝花海”“四长直播”“区长带货”

等系列活动，依托 15 座田头冷库、50 个荔枝物流揽收点、5 个核心产区集中揽收大点，实

现荔枝“24 小时从枝头到舌尖”高效供应，推动荔枝上行持续火爆。

从化荔枝走进了上海、哈尔滨等地举办系列荔枝推介会，以“荔”为媒组建农商文旅融

合发展产业联盟，“抢闸”国内主要城市市场，一颗颗鲜红饱满的荔枝，不仅吸引了当地市



民购买品尝，更大大提升了从化荔枝的品牌知名度。

“荔枝定制”铺筑振兴之路

保障果农收入 成乡村发展新脉动

2018 年以来，我区首推并连续三年延续“荔枝定制”销售模式，成立“从化美荔定制”

联盟，线上线下同步接受荔枝预定，设置“定树”“定量”“定果+精品游”等多种套餐，配

套提供线上观察、实地种养体验、林间采摘等个性化服务，促使荔枝销售从“多级转销”向

“果园直供”升级，实现“大年不愁卖、小年仍增收”。

今年，因防疫需要，我区将直播新业态引入荔枝营销，实现荔枝“24 小时从枝头到舌

尖”高效供应，推动荔枝上行持续火爆。截至 7 月 15 日，今年线上线下售出荔枝约 5.5 万

吨，荔枝定制共定树 11037 棵、订单金额达 771 万元。

“你尝过我们的井岗红糯吗？清甜爽口，吃过的客人都说好呢！”种植户廖庆华是今年

得益于荔枝定制模式红利的其中一人。过去，因销售渠道有限、交通路网限制，导致荔枝滞

销；如今，通过荔枝定制模式，他家里 100 多棵井岗红糯荔枝已经完成采摘，3000 多斤的

定制荔枝已送达客人手中，今年收入比往年翻了一番。

荔枝定制红火起来，不仅为村民带来销售红利，减少了采摘成本，还为乡村注入人流、

资本等要素，触动了以往单一的种植农业，住宿、农家乐、荔枝游等新业态的蓬勃发展改变

了农村的经济结构。“客人采摘完荔枝回到周边的农家乐用餐，还会购买特色的农产品，有

的甚至玩两三天再走，带旺了乡村消费。”廖庆华说，有时自己不仅要处理好客人订购的荔

枝，还需要帮忙预订周边的食宿，忙得不亦乐乎。

吃荔枝、逛乡村，是荔枝定制的两条主线。近年来，从化不断丰富“荔枝+”内涵，推

出“荔枝+酒店”“荔枝+旅游”“荔枝+慈善”“荔枝+浪漫小镇”等系列活动，整合农业与文

旅资源，不断满足市民消费需求升级新要求。“不像之前一斤斤地卖荔枝，我们推动荔枝批

量销售。这样的模式也带动游客来到乡村，感受乡村之美，促进乡村文旅发展。”华隆果菜

保险有限公司董事长欧阳建忠表示，荔博园自推出荔枝定制后，不仅实现了品牌统一、销售

统一，更促进了农业与体验、观光、旅游等产业深度融合，让乡村振兴发展硕果惠及千家万

户。

“从化今年的销售模式已经向移动互联网延伸，运用创新思维进行农业供给侧结构性改

革，全域推行荔枝定制，目前也取得了相当不错的成效。”我区相关负责人说，未来，我区

仍继续以荔枝标准化种植、特色产品加工、科技支撑、品牌创建为核心，加快推动农旅融合

发展，让荔枝产业为从化建设全省乃至全国乡村振兴示范区注入新的活力。


